ZAKLADNi NABIDKA SKOLENI

Seminare je mozné upravit na kli¢ a vZdy jsou maximalné praktické, jen s minimem nezbytné teorie.
Jejich soucdsti jsou praktické nacviky a konkrétni pfiklady dobré praxe.

Grantovy fundraising, jak najit vhodného darce a jak napsat dobrou
grantovou zadost

Zakladni osnova/obsah seminare

Vyhody a nevyhody jednotlivych fundraisingovych metod,

kam je moZné grant podat (rozdéleni a typy donoru),

na co si dat pozor (co zjistovat) jesté pred zacatkem psani grantd,
jak vypada dobra grantova Zzadost / dobry projekt a jak je sestavit,
rozpocet,

logicky rdmec,

evropské fondy,

prakticky nacvik a zpétna vazba.

Co se Ucastnici/udastnice naudi

Sezndmi se se zaklady grantového fundraisingu — kam se da grantova zadost podat, jaka jsou
specifika potencidlnich donord,

poznaji, na co si pfi psani grantovych zadosti dat pozor, na co se soustredit, jak funguje
hodnotitelsky proces,

nauci se divat na grantové zadosti o¢ima hodnotiteld,

pochopi logiku dobrého projektu,

zjisti, jaké jsou zakladni moznosti financovani projekt( z evropskych fond(,

nauci se, jak spravné sestavit dobry rozpocet,

seznami se s pohledem a motivacemi nadaci a dal$ich donord financujicich projekty v CR.

Seminar je koncipovan jako dvoudenni (2 x 7 hodin), protoze jeho klicovou dllezitou soucasti je
prakticky nacvik. Je vS§ak mozné jej zkratit na jeden den.
Cena: 18 tisic (2 dny), 10 tisic (1 den), plus pfipadné ubytovani a cestovné.

Individualni a firemni fundraising, v€etné vytvoreni fundraisingové strategie

Zakladni osnova/obsah seminare

Vyhody a nevyhody jednotlivych fundraisingovych metod,
motivace darcq,

zaklady individudlniho fundraisingu, zakladni principy, darcovska pyramida, ziskavani
kontaktl na potencialni darce,

jak oslovit darce, jak sestavit dobry fundraisingovy dopis nebo mail,
péce o ddarce, darcovské databaze,

on-line fundraising a crowdfunding,

fundraisingové on-line kampané,

zaklady firemniho fundraisingu,

s ¢im na schlizku s potencialnim firemnim darcem,

jak vytvofit fundraisingovou strategii,

pfiklady dobré praxe a praktické nacviky.



Co se Ucastnici/ucastnice naudi

Dozvi se se o véem, co potrebuji pro Uspésny rozjezd nebo vylepsSeni individualniho
fundraisingu,

zjisti, kde a jak je moZné ziskavat kontakty na potencialni darce,

nauci se psat fundraisingové dopisy a maily,

uvidi priklady uspésnych fundraisingovych kampani,

zjisti o ¢em je on-line fundraising,

seznami se se zakladnimi principy individualniho i firemniho fundraisingu,

dozvi se, jaky podklad je dobré si pfipravit na schiizku s potencialnim firemnim darcem,
zjisti, jak dobte pecovat o své darce,

nauci se vypracovat fundraisingovy plan a strategii.

Seminar je koncipovan jako dvoudenni (2 x 7 hodin), protoZe jeho klicovou duleZitou soucasti je
prakticky nacvik. Je vSak mozné jej zkratit na jeden den.
Cena: 18 tisic (2 dny), 10 tisic (1 den), plus pfipadné ubytovani a cestovné.



